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АННОТАЦИЯ
Предметом исследования являются вопросы, касающиеся подходов к определению таможенной стоимости товаров, 
вывозимых с территории таможенного склада. Действующим регулированием предусмотрено, что в ЕАЭС особен-
ности определения таможенной стоимости товаров при завершении таможенной процедуры таможенного склада 
устанавливаются Евразийской экономической комиссией (ЕЭК) в  рамках отдельного проекта (проект Особенно-
стей). Целью исследования является разработка базовых походов, которые могли бы быть использованы в рамках 
подготовки проекта Особенностей. Для достижения отмеченной цели поставлены и решены задачи: рассмотреть 
системный термин по определению таможенной стоимости товаров «продажа товаров для вывоза на таможенную 
территорию страны импортирования» применительно к товарам, в отношении которых завершается действие та-
моженной процедуры таможенного склада; проанализировать имеющиеся подходы к определению таможенной 
стоимости товаров, в отношении которых завершается действие таможенной процедуры таможенного склада; раз-
работать типовые ситуации, позволяющие выработать авторскую позицию в отношении подходов к определению 
таможенной стоимости товаров, вывозимых с территории таможенного склада. Методология работы базируется на 
представлении, что формально территория таможенного склада является частью таможенной территории Союза, 
а оцениваемые товары располагаются в другой стране. Результаты исследования и выводы: авторы разработали 
методику определения таможенной стоимости товаров при их вывозе с таможенного склада. Обосновали, что при 
оценке стоимости таких товаров нужно учитывать последнюю сделку, направленную на их экспорт. Подготовили 
предложения для Экспертной группы ЕЭК по особенностям определения таможенной стоимости товаров после за-
вершения процедуры таможенного складирования.
Ключевые слова: таможенное оценивание; таможенное регулирование; ЕАЭС; таможенная процедура; «таможен-
ное/бондовое складирование»; «бондовая» территория
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ABSTRACT
The subject of this study is issues related to approaches to determining the customs value of goods exported from the 
territory of a customs warehouse. Current regulations stipulate that within the EAEU, the specifics of determining the 
customs value of goods upon completion of the customs procedure of a customs warehouse are established by the 
Eurasian Economic Commission (EEC) within the framework of a separate project (draft Specific Features). The purpose 
of the study is to offer fundamental approach for the Draft regulation “Customs value of goods in the event of the 
closure of Customs warehouse procedure”. To achieve this goal, the following tasks were set and solved: to consider 
the systemic term for determining the customs value of goods “sale of goods for export to the customs territory of the 
importing country”, as applied to goods for which the customs procedure of a customs warehouse is terminated; and to 
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ВВЕДЕНИЕ
На фоне усложнения внешнеэкономической дея-
тельности (ВЭД), в целях повышения эффективно-
сти внешнеторговых операций российские хозяй-
ствующие субъекты — ​участники ВЭД — ​уделяют 
большое внимание бизнес-моделям, позволяю-
щим максимально использовать возможности оп-
тимизации налоговых и таможенных последствий 
перемещения товаров под различными таможен-
ными процедурами.

Таможенной процедурой является специальный 
институт таможенной сферы, который во многом 
определяет режим регулирования, а также объем 
прав и обязанностей лица — ​участника ВЭД в от-
ношении товаров.

Термин «таможенная процедура» получил под-
робное нормативное оформление в действующем 
регулировании. По сути, таможенная процедура — ​
это определенный свод правил, в большинстве 
своем предусматривающих для участников ВЭД 
законную возможность оптимизации прав и обя-
занностей в таможенной сфере.

Среди упомянутых выше бизнес-моделей, по-
лучивших распространение в последнее время, 
особое место занимают модели, предусматриваю-
щие проведение в России финансово-хозяйствен-
ных операций с товарами, которые в таможенных 
правоотношениях квалифицируются в качестве 
иностранных.

В целях лучшего понимания экономической 
сущности таких бизнес-моделей следует обратить 
внимание на то, что в таможенной сфере, согласно 
действующему регулированию, все товары получают 
статус «товары Союза» и «иностранные товары». 
Критерии, на основании которых товары могут быть 
отнесены к одному из отмеченных выше статусов, 
установлены понятийным аппаратом Таможенного 
кодекса ЕАЭС.

Анализ российского законодательства, действу-
ющего в рамках ЕАЭС, показывает, что в некоторых 
случаях можно совершать сделки с товарами, ко-

торые находятся на территории России, но имеют 
статус иностранных. Как правило, такие сделки, 
которые, исходя из своего статуса, в любом случае 
ограничены в деловом обороте, характеризуются 
следующими обстоятельствами:

1. Товары, которые находятся на территории РФ 
(таможенная территория ЕАЭС), при этом сохраняют 
статус иностранных и помещены под одну из та-
моженных процедур, которые разрешены ТК ЕАЭС.

2. Действующее регулирование, как правило, 
предусматривает требования, направленные на 
«фактическое присутствие» иностранных товаров на 
территории, которая может квалифицироваться как 
«особая» территория или «специальная зона». К на-
иболее часто встречающимся примерам «особых» 
территорий можно отнести: особые (свободные) 
экономические зоны, свободные склады и тамо-
женные склады.

3. В силу статуса (иностранные товары) и тамо-
женной процедуры (см. п. 1), в период пребывания 
в «специальной зоне» (см. п. 2) товары остаются 
под таможенным контролем.

Как в законодательных актах, так и в научной 
литературе описаны варианты совершения сделок, 
в том числе по реализации иностранных товаров 
в особых (свободных) экономических зонах, в том 
числе «территориального типа», а также в магази-
нах беспошлинной торговли и связанные с ними 
налоговые и таможенные последствия таких сделок.

Однако современная экономическая ситуация 
характеризуется, среди прочего, сложностями ор-
ганизации приобретения и доставки в нашу страну 
широкого круга импортных товаров, в связи с чем 
российские покупатели таких товаров заинтересо-
ваны в закупке крупных партий товаров и создании 
складских запасов, которые в дальнейшем могут 
дробиться с учетом хозяйственных потребностей.

Решению отмеченной экономической задачи 
может способствовать использование складов, 
имеющих в таможенных отношениях статус «та-
моженный склад».
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В настоящее время исследования вопросов, 
связанных с экономически обоснованным опре-
делением налоговых и таможенных последствий 
операций с иностранными товарами, помещен-
ными на таможенный склад и, соответственно, под 
процедуру таможенного склада, в значительной 
степени осложнено отсутствием как нормативной, 
так и научной разработки вопросов определения 
таможенной стоимости товаров, в отношении кото-
рых завершается действие таможенной процедуры 
таможенного склада в связи с хозяйственным ре-
шением о целесообразности вывоза товаров с тер-
ритории таможенного склада на остальную часть 
таможенной территории ЕАЭС [1, 2].

Основная часть
Подходы к оценке/оцениванию товаров, 

вывозимых с территории таможенного склада
Имеющиеся исследования по таможенному скла-
дированию посвящены проблемам организации 
и функционирования бондовых/таможенных 
складов, на которых оно осуществляется, а также 
комплексу вопросов косвенного налогообложения 
при его проведении [3]. Однако остается не урегу-
лированным вопрос оценки таможенной стоимос-
ти товаров, которые покидают таможенный склад 
после завершения процедуры складирования 
и направляются на основную часть таможенной 
территории ЕАЭС [4, 5].

Учитывая объективно возникшую в настоящее 
время потребность российских компаний в ши-

роком использовании таможенных складов, от-
сутствие подходов к определению таможенной 
стоимости вывозимых с их территории товаров 
создает существенные проблемы для применения 
бизнес-моделей, предусматривающих использова-
ние «таможенного складирования» и, как следствие, 
препятствует развитию современных инструментов 
внешней торговли товарами [6].

Для лучшего понимания рассмотрим эконо-
мическую схему функционирования таможенного 
склада как физического объекта и как таможенной 
процедуры.

Приводимое ниже описание в значительной 
степени основано на опубликованных исследова-
ниях, посвященных таможенным складам, наибо-
лее комплексной из которых, по мнению авторов, 
является монография [6], посвященная механизму 
косвенного налогообложения и его экономико-пра-
вовому совершенствованию.

Механизм использования таможенных складов 
в значительной степени заключается в возмож-
ности ввезти в страну иностранные товары, раз-
местить их на хранение на специальном складе, 
воспользовавшись возможностью не подвергаться 
таможенному налогообложению в рамках периода 
«складирования» [7, 8].

Товары в период «складирования» могут подвер-
гаться различным операциям, таким как подготовка 
к продажам, разделение партии товаров и т. д.

Когда покупатели приобретают товары, храня-
щиеся на таможенном складе, и «выпускают» их для 

 

Рис. 1 / Fig. 1. Ввоз товаров на таможенную территорию Союза с применением таможенной 
процедуры таможенного склада, последующая реализация товаров в целях их вовлечения 
в полноценный хозяйственный оборот / The Import of Goods Into the Customs Territory  
of the Union Using the Customs Procedure of a Customs Warehouse, the Subsequent Sale  
of Goods in Order to Involve them in a Full-Fledged Economic Turnover
Источник / Source: составлено авторами / Compiled by the authors.
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полноценного экономического обращения, должно 
произойти изменение «статуса» в таможенных 
отношениях, т. е. процедура таможенного склада 
завершается, как показано на рис. 1.

Из описанной схемы следует, что в рамках ее 
применения появляются дополнительные воз-
можности более гибких продаж товаров. В отно-
шении первоначально импортированной большой 
товарной поставки таможенное налогообложение 
не осуществляется, благодаря использованию та-
моженного склада. В дальнейшем налоговые по-
следствия по таможенным платежам возникают 
по мере реализации товаров покупателям внутри 
Евразийского союза, уплата таможенных платежей 
при этом производится только в отношении реали-
зованных товаров, вывозимых с территории склада 
и помещаемых под новую таможенную процедуру.

Вместе с тем практическая реализация приве-
денной выше схемы в настоящее время сущест-
венно затруднена в связи с уже отмеченной выше 
нерешенностью вопроса стоимостной оценки то-
варов, в отношении которых завершается действие 
таможенной процедуры таможенного склада [9].

В связи с этим можно обратить внимание на 
следующее.

Действующее в России регулирование предус-
матривает, что при ввозе товаров на таможенную 
территорию ЕАЭС определяется их таможенная 
стоимость [10].

Система определения таможенной стоимости 
ввозимых товаров в значительной степени отражена 
в актах регулирования, относящихся к праву Евра-
зийского экономического союза и основанных на 
международных принципах, которые сформулиро-
ваны в документах Всемирной торговой и Всемир-
ной таможенной организации. Отмеченная система 
включает в себя Таможенный кодекс ЕАЭС, а также 
решения и рекомендации Евразийской экономиче-
ской комиссии (ЕЭК), принятые ЕЭК в соответствии 
с делегированными ей государствами — ​членами 
Союза полномочиями [11, 12].

В рамках системы определения таможенной 
стоимости товаров предусматривается, что при 
помещении ввозимых товаров под большинство 
таможенных процедур таможенная стоимость то-
варов определяется однократно и, соответственно, 
в дальнейшем при помещении товаров под новую 
таможенную процедуру, в том числе даже предус-
матривающую изменение статуса товаров в тамо-
женных отношениях, повторно не определяется.

Характерным примером применения общего 
правила является, по мнению авторов, ситуация, 
когда ввозимые товары первоначально помещаются 
под таможенную процедуру временного ввоза (до-

пуска), после нахождения под которой может быть 
принято решение о целесообразности постоянного 
нахождения товаров на территории ЕАЭС (в России), 
что предусматривает необходимость завершения 
таможенной процедуры временного ввоза (допуска) 
и помещения товаров под таможенную процедуру 
выпуска для внутреннего потребления. При этом 
помещение товаров под таможенную процедуру 
выпуска для внутреннего потребления не сопрово-
ждается повторным определением их таможенной 
стоимости.

Таможенный склад же является одним из исклю-
чений из описанного выше общего правила 1, что 
в значительной степени объясняется отсутствием 
вовлечения ввозимых на таможенный склад това-
ров в полноценный хозяйственный оборот, а также 
возможным отсутствием сделки, на основании 
которой производится первоначальный ввоз то-
варов (например, если ввоз на таможенный склад 
производится иностранным лицом).

Так, применительно к таможенному складу дей-
ствующим регулированием предусмотрено, что при 
помещении под таможенную процедуру таможен-
ного склада таможенная стоимость товаров не опре-
деляется, а ее определение должно производиться 
при завершении действия таможенной процедуры 
таможенного склада в рамках специального поряд-
ка, который должен быть установлен Евразийской 
экономической комиссией (ЕЭК) (см. выше — ​проект 
Особенностей) 2.

При этом описанная в Аннотации выработка 
учеными и практиками подходов к определе-
нию таможенной стоимости товаров, вывозимых 
с территории таможенного склада на остальную 
часть таможенной территории Союза в рамках Эк-
спертной группы ЕЭК по таможенной стоимости, 
в значительной степени осложнена следующими 
обстоятельствами [13, 14].

Таможенная стоимость товаров определяется 
путем последовательного применения установлен-
ных Таможенным кодексом ЕАЭС шести методов, 
основным и наиболее широко используемым из 
которых является метод, получивший название 
«по стоимости сделки с ввозимыми товарами» (да-
лее — ​метод 1) 3.

В рамках применения метода 1 под «сделкой» 
для целей определения таможенной стоимости 
товаров понимается система сделок, на основании 
которых осуществляется ввоз оцениваемых товаров 
в ЕАЭС (договор купли-продажи, лицензионный 

1  Пункт 3 ст. 38 Таможенного кодекса ЕАЭС.
2  Пункт 7 ст. 38 Таможенного кодекса ЕАЭС.
3  Статьи 39 и 40 Таможенного кодекса ЕАЭС.
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договор и т. д.). Важнейшим условием самой по 
себе возможности применения метода 1 является 
продажа товаров для вывоза на таможенную тер-
риторию ЕАЭС 4.

При этом именно подходы к пониманию того, 
что экономически обоснованно рассматривать 
в качестве «продажи товаров для вывоза на тамо-
женную территорию ЕАЭС» в случае определения 
по методу 1 таможенной стоимости товаров, в отно-
шении которых завершается действие таможенной 
процедуры таможенного склада, стали основным 
вопросом, нерешенность которого не позволяет 
завершить работу над проектом Особенностей и ис-
пользовать таможенную процедуру таможенного 
склада в востребованном объеме.

В целях более комплексного понимания данной 
проблемы авторами были проработаны приводимые 
ниже типовые ситуации.

Типовая ситуация 1
Компания — ​резидент страны «I» (покупатель) 
в рамках внешнеторгового контракта приобрела 
товары (телевизоры) у производителя телевизо-
ров — ​резидента страны «Е» (продавец).

Количество приобретенных телевизоров — ​10 000 шт.
Цена за 1 телевизор (шт.), установленная произ-

водителем, — 1000 условных единиц (у. е.).
Счет за товары, выставленный производите-

лем — ​10 000 шт.*1000 у. е. = 10 000 000 у. е.
Под процедуру таможенного склада помеща-

ются ввезенные товары, которые следовали на та-
моженную территорию страны «I». Цель данного 
ввоза — ​дальнейшая реализация ввезенных товаров 
покупателям из страны «I».

Покупатель «П» реализовал приобретенные те-
левизоры трем розничным сетям магазинов:

•  I сети — ​5000 шт. по цене 2000 у. е. за телеви-
зор, соответственно, общая сумма 10 000 000 у. е.;

•  II сети — ​2000 шт. по цене 2200 у. е. за теле-
визор, соответственно, общая сумма 4 400 000 у. е.;

•  III сети — ​3000 шт. по цене 2100 у. е. за теле-
визор, соответственно, общая сумма 6 300 000 у. е.

Всего организацией «П» получено 10 000 000 у. е. 
+ 4 400 000 у. е. + 6 300 000 у. е. = 20 700 000 у.е .5

В отношении всех телевизоров, проданных 
в сетевые магазины, было завершено таможенное 
складирование, телевизоры были выпущены для 
свободного обращения в соответствии с новой та-

4  Пункт 1 ст. 39 Таможенного кодекса ЕАЭС.
5  В приведенной типовой ситуации авторами сделаны до-
пущения: использование одинаковых денежных единиц 
(у. е.) в  странах «I» и  «Е», а  также отсутствие налоговых 
последствий по НДС при реализации телевизоров рознич-
ным сетям магазинов.

моженной процедурой, вывезены с таможенного 
склада и переданы новым владельцам — ​рознич-
ным сетям. Иными словами, телевизоры приобрели 
статус товаров страны «I» и были вовлечены в пол-
ноценный деловой оборот в стране «I».

Применительно к стоимостным аспектам та-
моженной процедуры таможенного склада приве-
денная типовая ситуация 1 наглядно показывает 
экономическую неочевидность того, что для целей 
определения таможенной стоимости товаров сле-
дует рассматривать в качестве категории «продажа 
товаров для вывоза в страну импортирования», 
иными словами, какая величина 10 000 000 руб. 
(цена, по которой телевизоры были приобретены 
за рубежом — ​в стране «Е») или 20 700 000 у. е. долж-
ны быть основой при определении таможенной 
стоимости телевизоров как базы для исчисления 
таможенных платежей.

С одной стороны, при приобретении телевизоров 
в рамках внешнеторгового договора с производите-
лем из страны «Е» формально имела место продажа 
товаров на таможенную территорию страны ввоза 
(страна «I»), показатели которой, как правило, ис-
пользуются в качестве составляющих/компонент 
при определении таможенной стоимости товаров.

Однако следует учитывать, что после описанной 
продажи телевизоры помещаются под таможенную 
процедуру таможенного склада. При этом предпо-
лагается, что:

1. Не уплачиваются таможенные платежи.
2. В таможенных отношениях товары не меняют 

статус, продолжая оставаться иностранными.
3. Товары вовлекаются в полноценный хозяйст-

венный оборот (в типовой ситуации 1 — ​реализация 
розничным сетям магазинов) только после заверше-
ния действия таможенной процедуры таможенного 
склада и помещения товаров под новую таможен-
ную процедуру, обычно выпуска для внутреннего 
потребления.

Поэтому для целей определения таможенной 
стоимости телевизоров, на наш взгляд, экономиче-
ски целесообразно рассматривать продажу рознич-
ным сетям как «продажу для вывоза в таможенную 
территорию страны импортирования» (страна I) 
и, соответственно, использовать значение 20 700 000 
для определения таможенной стоимости товара.

Еще более показательным предлагаемый ав-
торами подход воспринимается по результатам 
проведенного анализа таможенных последствий 
«цепочки» перепродаж товаров в период их хра-
нения на таможенном складе и нахождения под 
таможенной процедурой таможенного склада.

Международная конвенция об упрощении 
и гармонизации таможенных процедур (Киотская 
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конвенция), которая является основой для наци-
ональных систем таможенного регулирования 
в большинстве стран и объединений стран, в том 
числе в ЕАЭС, предусматривает, что с товарами, 
помещенными под процедуру таможенного склада, 
т. е. в период «складирования», могут совершаться 
сделки [15, 16].

Эти положения имплементированы в Таможен-
ном кодексе ЕАЭС.

Так, согласно ст. 158 Таможенного кодекса ЕАЭС, 
могут совершаться сделки по передаче, пользова-
нию и распоряжению правом собственности на все 
или часть товаров, помещенных под таможенную 
процедуру «складирования».

Данные положения означают, что сделка купли-про-
дажи товаров, помещенных под процедуру таможенно-
го склада, не обязательно совершается с целью вывоза 
товаров с территории таможенного склада, но может 
иметь и инвестиционные цели [17]. Таким образом, при 
совершении подобных сделок может не предполагаться 
полноценное вовлечение товаров в хозяйственный 
оборот и, соответственно, не планироваться завершение 
действия таможенной процедуры таможенного склада 
и помещение под таможенную процедуру выпуска для 
внутреннего потребления [18, 19].

Однако описанная выше «цепочка продаж» 
в итоге заканчивается продажей товара лицу, за-
интересованному в полноценных правах на при
обретаемые товары. Это предусматривает:

1. Завершение «таможенного складирования» 
и выпуск товаров для свободного обращения.

2. «Покидание» товарами территории таможен-
ного склада.

3. Определение таможенной стоимости товаров, 
ранее помещенных под процедуру таможенного 
склада.

4. Уплату таможенных платежей, исчисляемых 
исходя из таможенной стоимости товаров (см. п. 3).

Относительно описанного выше см. рис. 2.
Приведенная на рис. 2 схема функционирования 

таможенного склада наглядно показывает послед-
ствия цепочки перепродаж товаров без «дробления» 
первоначально ввезенной партии товаров.

Приведенная на рис. 2 схема по сравнению 
с рис. 1 еще более убедительно демонстрирует рас-
смотренные выше обстоятельства, существенные 
для стоимостных аспектов, касающихся товаров, 
которые ввозятся в страну через таможенный склад.

Рассмотрим типовую ситуацию, в рамках кото-
рой имеет место «цепочка» перепродаж товаров 
в период их хранения на таможенном складе.

Типовая ситуация 2
Организацией — ​покупателем «П» из страны «I» 
заключен внешнеторговый договор купли-прода-
жи товаров (телевизоры) с производителем теле-
визоров из страны «Е».

Количество приобретенных телевизоров — ​10 000 шт.
Цена за 1 телевизор (шт.), установленная произ-

водителем, — 1000 условных единиц (у. е.).
Счет за товары, выставленный производителем, — 

10 000 шт.*1000 у. е. = 10 000 000 у. е.
Импортированные в страну «I» помещены под 

процедуру таможенного склада.
В дальнейшем покупатель «П» реализовал все 

приобретенные телевизоры покупателю «П1» по 
цене за 1 шт. — 1200 у. е.

Цена партии телевизоров, реализованных по-
купателю «П1», составила 10 000 шт.*1200 у. е. = 

= 12 000 000 у. е.
Покупатель «П1» реализовал все приобретенные 

телевизоры покупателю «П2» по цене за 1 шт. — 1500 у. е.

 

Рис. 2 / Fig. 2. Механизм ввоза товаров на таможенную территорию ЕАЭС при использовании 
таможенной процедуры таможенного склада, «цепочка» перепродаж товаров / Mechanism  
of Importing Goods into the Customs Territory of the EAEU Using the Customs Warehouse Procedure,  
the “Chain” of Resales of Goods
Источник / Source: составлено авторами / Compiled by the authors.
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Цена партии телевизоров, реализованных по-
купателю «П2», составила 10 000 шт.*1500 у. е. = 

= 15 000 000 у. е.
Покупатели «П1» и «П2» не планировали выво-

зить телевизоры с таможенного склада и, соответ-
ственно, в отношении приобретенных телевизоров 
действие таможенной процедуры не завершали.

В дальнейшем телевизоры были перепроданы 
N раз, покупатель «ПN» реализовал телевизоры 
покупателю «П-розничная сеть» по цене за 1 шт. — 
2070 у. е.

Цена партии телевизоров, реализованных по-
купателю «П-розничная сеть», составила 10 000 
шт.*2070 у. е. = 20 700 000 у.е. 6

В отношении всех телевизоров, реализованных 
«итоговому» или «последнему» покупателю «П-
розничная сеть», завершено действие таможенной 
процедуры таможенного склада, телевизоры по-
мещены под таможенную процедуру выпуска для 
внутреннего потребления, вывезены с территории 
таможенного склада и переданы в розничную сеть 
магазинов. То есть телевизоры приобрели статус 
товаров страны «I» и вовлечены в полноценный 
хозяйственный оборот на территории страны «I» 
[20, 21].

ВЫВОДЫ
1. В отношении стоимостных аспектов таможен-

ной процедуры таможенного склада рассмотренные 
типовые ситуации, а особенно Типовая ситуация 2, 
показывают, что именно 20 700 000 у. е., а не цена, 
по которой телевизоры были приобретены за ру-
бежом — ​в стране «Е» (10 000 000 руб.), должна рас-
сматриваться в качестве экономической основы для 
целей определения таможенной стоимости товаров, 
в отношении которых завершается таможенная 
процедура таможенного склада.

Соответственно, для целей определения тамо-
женной стоимости товаров «последняя продажа», 
после которой товары должны покинуть тамо-

6  В  приведенной типовой ситуации авторами также сде-
ланы допущения: использование одинаковых денежных 
единиц (у. е.) в странах «I» и «Е», а также отсутствие нало-
говых последствий по НДС при реализации — ​«перепро-
даже» (в  терминологии типовой ситуации) телевизоров 
покупателям.

женный склад и быть помещены под таможенную 
процедуру выпуска для внутреннего потребления, 
должна рассматриваться в качестве «продажи для 
вывоза на таможенную территорию страны им-
портирования».

2. Формально продажа ввозимых через тамо-
женный склад товаров на экспорт на таможенную 
территорию страны-импортера (например, в ЕАЭС) 
является «первой внешнеторговой» продажей то-
варов, т. е. сделкой между иностранным продавцом 
и «первым внешнеторговым» покупателем, на-
пример, лицом Союза. Однако, с экономической 
точки зрения, неправильно брать стоимость такой 
продажи за основу для определения таможенной 
стоимости товаров, ввозимых через таможенный 
склад, когда они подпадают под новую таможен-
ную процедуру, которая «изменяет» статус товаров 
(с иностранных товаров на товары Союза).

3. Экономически целесообразно рассматривать 
продажу товаров, вывезенных с таможенного склада 
на «остальную» территорию ЕАЭС, как «оконча-
тельную» продажу, т. е. сделку, направленную на 
выпуск товаров в свободное обращение и получение 
ими статуса товаров Союза. Поэтому предлагается 
использовать показатели таких продаж в качестве 
основы для определения таможенной стоимос-
ти товаров, вывозимых с таможенного склада на 
«основную часть» таможенной территории ЕАЭС 
[22, 23].

4. Анализ положений международных докумен-
тов по определению таможенной стоимости товаров 
свидетельствует о нерешенности данного вопроса 
на уровне рекомендаций Технического комитета 
по таможенной стоимости Всемирной таможенной 
организации. Это свидетельствует о возможно-
сти и целесообразности решения данного вопроса 
на уровне регулирования ЕАЭС с последующим 
вынесением соответствующих предложений для 
обсуждения на площадку Всемирной таможенной 
организации [24].

5. Выводы, предложенные в настоящей статье, 
могут быть использованы и используются в качестве 
основы для предложений экспертов от Российской 
Федерации при подготовке проекта Особенностей, 
подготовка которого ведется Экспертной группой 
ЕЭК по таможенной стоимости.
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